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REAL ESTATE

Zur Verstarkung unseres Berliner Teams suchen wir:

lhre Aufgaben:
e Professionelle Beratung und Begleitung von Investoren und Eigentiimern
e Akquisition und Vermittlung von Immobilien
e Kompetente Beratung wahrend des gesamten Verkaufsprozesses
e Erstellung von Exposés und Vermarktungskonzepten
¢ Durchfiihrung von Kunden- sowie Besichtigungsterminen
o Pflege des Netzwerkes und unserer Datenbank
¢ Kaufpreisverhandlungen mit Kdufern und Eigentiimern

lhr Profil:
¢ Kaufmannische oder immobilienspezifische Ausbildung; Studium oder gleichwertige
Berufserfahrung

¢ Absolute Teamfahigkeit

¢ Sehr gute kommunikative Fahigkeiten

o Ausgepragtes Vertriebstalent und hohe Kundenorientierung

¢ Eigenverantwortliche, strukturierte und abschlussorientierte Arbeitsweise
e Gute Office- und Internet Kenntnisse

e Fihrerschein erforderlich

Wir bieten:
e Vielseitige Karriere- und Entwicklungschancen
e Aktive Mitarbeit und Gestaltungsmoglichkeiten
o Uberdurchschnittliche Verdienstméglichkeit
e Flache Hierarchien

Senden Sie lhre Bewerbungsunterlagen bitte per Mail an: b.dinc@titanium-group.de

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung und ein persénliches Kennenlerngesprach.

Ihr TITANIUM Team
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